
FORMULARIO DE PROSPECCIÓN 

Para Desarrollo de Franquicia 

	DATOS GENERALES

	Fecha:     
	Marca (Nombre comercial):      

	Empresa (Razón social):      
	 RUC: 

	Dirección       
	Página Web:

     

	
	

	Contacto(s)
	Cargo
	Teléfono
	Correo Electrónico

	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     

	¿Cómo tuvo conocimiento de FRANQUICIA PYME ?

	     


	-Internet , Feria, Recomendación, Anuncio, Entrevista, Artículo, Otro-

	Realice una breve descripción del negocio:      

	¿Cuándo inició su negocio?:      

	¿Cuál es el margen de utilidad de su negocio?:      

	Inversión inicial aproximada para abrir un punto de venta:      

	¿Tiene su negocio filosofía, misión, visión y valores?:      

	¿Cuál es la estructura organizacional de su negocio?:      

	¿Utiliza algún software para el control de su negocio? ¿Cuál (comercial o propio)?:      

	¿Tiene diagramas de procesos?:      

	¿Cuenta con registros de ventas, costos (información financiera?)      

	¿Qué controles operativos o administrativos maneja en su negocio?:     

	¿Maneja planes de capacitación interna para sus empleados? :     

	¿Implementa planes de publicidad, marketing o similares?:     

	CONCEPTO DE NEGOCIO

	Principales productos y/o servicios:      

	¿Fabrica, comercializa o distribuye algún producto?:      

	Principales ventajas y elementos de diferenciación del negocio:      


	(ej. imagen, calidad, servicio, tecnología, proveeduría, otros).

	¿Detecta alguna debilidad dentro de su negocio?:      


	ANTECEDENTES Y PUNTOS DE VENTA

	Historia y antecedentes:      

	Número total de puntos de venta:      

	Propios:     
	Franquicia u otro:      

	Ubicaciones:      

	Otros canales de distribución o comercialización:      

	¿Tiene proveedores definidos?      

	MERCADO

	Características de los clientes (sexo, edad, nivel socioeconómico):      

	Características de ubicación:      

	Promedio de clientes (diario, semanal, mensual):      

	Ticket o compra promedio (diario, semanal, mensual):      

	Ventas anuales  promedio por punto de venta:      
Ventas anuales consolidadas de toda la empresa:  :      


	Principales competidores:      

	OPERACIONES

	Áreas operativas del punto de venta:      

	Superficie(s):      

	Puestos del punto de venta:      

	Número de empleados del punto de venta:      
Número de empleados Totales de la Empresa (Afiliados al IESS):      

	Turnos:      

	Horario de operación:      


	INFORMACIÓN DISPONIBLE

	Cuenta su empresa con:                                                  *En caso afirmativo, favor de detallar 
	(

	Manual de operaciones: 
	 FORMCHECKBOX 


	Manual de imagen corporativa: 
	 FORMCHECKBOX 


	Tiene la marca Registrada?: 
	 FORMCHECKBOX 


	Personal capacitado para documentar manuales:
	 FORMCHECKBOX 


	Otros manuales: detallar: 
	 FORMCHECKBOX 


	
	 FORMCHECKBOX 


	
	 FORMCHECKBOX 


	OBJETIVOS CORPORATIVOS

	Explique sus objetivos generales al desarrollar un programa de franquicias:     


	EXPECTATIVAS DE CRECIMIENTO

	Describa sus expectativas de expansión o crecimiento a través de un proyecto de franquicias (Número de unidades; Territorios y Tiempo):      


	Prevé la expansión internacional:      

	
COMENTARIOS ADICIONALES


	Agradecemos cualquier comentario adicional que estime pertinente:      
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